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exceeding expectat ions



Our mission is to help your 
business reach a new level of 
relationships with your clients

We will develop your unique model,
role and purpose, create a clear plan of action that 
is guaranteed to lead to increase your profits.



WE PARTNERS MEMBER SPONSOR



projects in progress now 
each project has a group of specialists 

working on it

Company in 24h Tech support 
solving problems with hosting at any time 

projects in our portfolio professionals in the team 
we don’t use outsourcing

51 150+

30+ 20+



WOW Web Design
Corporate identity
Rebranding
Graphic design
Presentations 
and 
catalogues

Design Web development

Landing pages

Corporate websites
E-commerce

Specialized development

Services and portals
Chat bots

Tech support

Hosting

Support



SEO, SMM, SERM

SEO-promotion

SMM
SERM
Context advertisement
Media advertisement

Marketing strategy 
development

Expertise

Strategic sessions

MARKETING



Open codes – your product belongs to you

The project can be developed using any technology: PHP, Yii framework, 
Symfony2 framework, Modx Evo, Drupal, WordPress.

Convenient and simple website administration
After the project completion, your staff will be trained to administer the website 
without involving technical specialists.

12 months guarantee
The 24-hour support service eliminates technical failures in the shortest possible time. 
Sometimes you won’t even notice the issue.



Если вы сейчас только прицениваетесь, мы для вас составили таблицу цен и 
услуг, чтобы вы уже понимали, на какой объем сайта и какое качество со своим 

бюджетом можете рассчитывать.

Ценовые ориентиры украинского рынка web
цена в $, подходит для 95% случаев

Web-сервис Экспресс Стандарт Хороший WOW

ЛЕНДИНГ 800 -1200 1 500 - 3 000 3 500 - 6 000 7 000 - 12 000

КОРПОРАТИВНЫЙ 
САЙТ

2 000 – 3 500 4 000 - 7 000 8 000 - 17 000 20 000 - 50 000

САЙТ-КАТАЛОГ 2 000 - 3 000 4 000 - 9 000 10 000 - 25 000 30 000 - 70 000

E-COMMERCE 4 000 - 6 000 7 000 - 15 000 18 000 - 40 000 50 000 - 90 000



DEVELOPMENT STEPS

Key points Engagement Importance Stages

medium
extreme
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1st meeting

1st meeting

Requirements 
evaluation

Comments for 
evaluation

Analysis

References

Comments on 
references

Site map

Comments on 
the map

Prototype

Comments on 
the structure

Content structure

Provision of content

Main page design
Internal pages design

Comments on main page 
design Comments on internal 

pages designs

Front-end and Back-end

Testing Content

Cross-platform and browser 
testing

Final comments

Launch

Search engines testing



OUR PROJECTS





CLIENT: McDonald’s

TIMING:

PROJECT:

3 months

Internal closed 
portal for 
employees

TASK:

To develop a tool to improve work and 
additional staff motivation: a knowledge 
base, a restaurant map, an online salary 
calculator, testing, motivational video, 
experience exchange, surveys.

SPECIFICATION:

Open tender, 50+ contestants

Implemented in a playful manner, 
taking into account the latest trends in 
the site building industry.

BUDGET: < 50 000 $

* Cooperation with the Client continues on 
other projects: landings, presentations, 
manuals, chat-bots





CLIENT: FARMAK

TIMING:

PROJECT:

Ongoing

8 sites and long-
term tech 
support

TASK:

Development and further maintenance of 
a corporate site, as well as 7 
representative offices in the world.

SPECIFICATION:

Open tender.

Development of a personal account 
function for individual work with 
pharmaceutical professionals.

BUDGET: < 25 000 $

* Cooperation with the Client continues on 
other projects: landings, presentations, 
manuals.





CLIENT: KBP AIRPORT

TIMING:

PROJECT:

2 months

Website

TASK:
Development and further maintenance of 
the site and the development of a 
personal account.

SPECIFICATION:

Government structure

Development of a personal account for 
company customers with workflow 
functions and control of order 
production.

BUDGET: < 15 000 $



https://factoria-agro.ua/en Client by EBRD

https://factoria-agro.ua/en


https://univerpl.com.ua/ Client by WNISEF

https://univerpl.com.ua/




Working on extra services

CLIENT: PRIME

TIMING:

PROJECT: Corporate 
website

TASK:

Development of a selling site with the 
possibility of online selection of advertising 
spaces throughout Ukraine (32,000 units).

SPECIFICATION:

Full-stack development: concept 
development, creative, design, layout, 
programming, testing.

Integration of the site with third-party 
systems of advertising spaces, online 
calculators.

БЮДЖЕТ: > 50 000 $

* Cooperation with the Client continues on other 
projects: landing, presentations

























КИЇВХЛІБ



КЛИЕНТ: КИЇВХЛІБ

СРОК РЕАЛИЗАЦИИ:

ТИП ПРОЕКТА:

В разработке

корпоративный 
сайт и тех. 
поддержка 
на 12 мес.

ЗАДАЧА ДЛЯ АГЕНТСТВА:

Разработка и дальнейшее 
обслуживание корпоративного сайта и 
разработка личного кабинета.

СПЕЦИФИКА:

Открытый тендер.

Разработка личного кабинета для 
клиентов компании с функциями 
документооборота
и контролем производства заказов.

БЮДЖЕТ: < 15 000 $

* Партнерский договор: действующий





КЛИЕНТ: CENTRAVIS 

СРОК РЕАЛИЗАЦИИ:

ТИП ПРОЕКТА:

В разработке

корпоративный 
сайт и тех. 
поддержка 
на 12 мес.

ЗАДАЧА ДЛЯ АГЕНТСТВА:

Разработка и дальнейшее 
обслуживание корпоративного сайта и 
разработка личного кабинета.

СПЕЦИФИКА:

Открытый тендер.

Разработка личного кабинета для 
клиентов компании с функциями 
документооборота
и контролем производства заказов.

БЮДЖЕТ: < 10 000 $

* Партнерский договор: действующий
ASTARTA BUSINESS CENTER 





U.VENTURES



КЛИЕНТ: HORIZON CAPITAL

СРОК РЕАЛИЗАЦИИ:

ТИП ПРОЕКТА:

2019

корпоративный 
сайт и тех. 
поддержка 
на 12 мес.

ЗАДАЧА ДЛЯ АГЕНТСТВА:

Разработка и дальнейшее 
обслуживание корпоративного сайта и 
разработка личного кабинета.

СПЕЦИФИКА:

Открытый тендер.

Разработка личного кабинета для 
клиентов компании с функциями 
документооборота
и контролем производства заказов.

БЮДЖЕТ: < 10 000 $

* Партнерский договор: действующий









CENTRAVIS



CLIENT: CENTRAVIS 

PROJECT: Corporate 
website and 12-
months tech 
support

TASK:

Development and further maintenance of 
the corporate website and the 
development of a personal account.

SPECIFICATION:

Open tender.

Development of a personal account for 
company customers with workflow 
functions and control of order 
production.

BUDGET: < 30 000 $

















КЛИЕНТ: INTELLOGATE

СРОК РЕАЛИЗАЦИИ:

ТИП ПРОЕКТА:

В разработке

корпоративный 
сайт и тех. 
поддержка 
на 12 мес.

ЗАДАЧА ДЛЯ АГЕНТСТВА:

Разработка и дальнейшее 
обслуживание корпоративного сайта и 
разработка личного кабинета.

СПЕЦИФИКА:

Открытый тендер.

БЮДЖЕТ: < 15 000 $

* Партнерский договор: действующий





КЛИЕНТ: STARLINK

СРОК РЕАЛИЗАЦИИ:

ТИП ПРОЕКТА:

В разработке

корпоративный 
сайт и тех. 
поддержка 
на 12 мес.

ЗАДАЧА ДЛЯ АГЕНТСТВА:

Разработка и дальнейшее 
обслуживание корпоративного сайта и 
разработка личного кабинета.

СПЕЦИФИКА:

Открытый тендер.

Разработка личного кабинета для 
клиентов компании с функциями 
документооборота
и контролем производства заказов.

БЮДЖЕТ: < 20 000 $

* Партнерский договор: действующий





КЛИЕНТ: MITRAX

СРОК РЕАЛИЗАЦИИ:

ТИП ПРОЕКТА:

В разработке

корпоративный 
сайт и тех. 
поддержка 
на 12 мес.

ЗАДАЧА ДЛЯ АГЕНТСТВА:

Разработка и дальнейшее 
обслуживание корпоративного сайта и 
разработка личного кабинета.

СПЕЦИФИКА:

Открытый тендер.

Разработка личного кабинета для 
клиентов компании с функциями 
документооборота
и контролем производства заказов.

БЮДЖЕТ: < 10 000 $

* Партнерский договор: действующий





КЛИЕНТ: OVER THE SEA

СРОК РЕАЛИЗАЦИИ:

ТИП ПРОЕКТА:

В разработке

Интернет магазин

ЗАДАЧА ДЛЯ АГЕНТСТВА:

Разработка и дальнейшее 
обслуживание корпоративного сайта и 
разработка личного кабинета.

СПЕЦИФИКА:

Открытый тендер.

Разработка личного кабинета для 
клиентов компании с функциями 
документооборота
и контролем производства заказов.

БЮДЖЕТ: < 20 000 $





КЛИЕНТ: GALS AGRO

СРОК РЕАЛИЗАЦИИ:

ТИП ПРОЕКТА:

В разработке

корпоративный 
сайт и тех. 
поддержка 
на 12 мес.

ЗАДАЧА ДЛЯ АГЕНТСТВА:

Разработка и дальнейшее 
обслуживание корпоративного сайта и 
разработка личного кабинета.

СПЕЦИФИКА:

Открытый тендер.

Разработка личного кабинета для 
клиентов компании с функциями 
документооборота
и контролем производства заказов.

БЮДЖЕТ: < 10 000 $

* Партнерский договор: действующий



КЛИЕНТ: MIRKO

СРОК РЕАЛИЗАЦИИ:

ТИП ПРОЕКТА:

В разработке

корпоративный 
сайт и тех. 
поддержка 
на 12 мес.

ЗАДАЧА ДЛЯ АГЕНТСТВА:

Разработка и дальнейшее 
обслуживание корпоративного сайта и 
разработка личного кабинета.

СПЕЦИФИКА:

Открытый тендер.

Разработка личного кабинета для 
клиентов компании с функциями 
документооборота
и контролем производства заказов.

БЮДЖЕТ: < 10 000 $

* Партнерский договор: действующий



КЛИЕНТ: AURUM GROUP

СРОК РЕАЛИЗАЦИИ:

ТИП ПРОЕКТА:

В разработке

корпоративный 
сайт и тех. 
поддержка 
на 12 мес.

ЗАДАЧА ДЛЯ АГЕНТСТВА:

Разработка и дальнейшее 
обслуживание корпоративного сайта и 
разработка личного кабинета.

СПЕЦИФИКА:

Открытый тендер.

Разработка личного кабинета для 
клиентов компании с функциями 
документооборота
и контролем производства заказов.

БЮДЖЕТ: < 10 000 $

* Партнерский договор: действующий

AURUM GROUP





SEO
Продвижение в поисковых системах

КЕЙСЫ





САЙТ: baf.kiev.ua

ПЕРИОД РАБОТЫ: Февраль 2018 г. - апрель 2019г. 

ПРОЕКТ: SEO продвижение сайта -
юридических услуг «Центр 
семейного права»

ЗАДАЧА ДЛЯ АГЕНТСТВА:

Продвижение коммерческих запросов 
компании. У сайта были позиции, но 
исключительно по информационным запросам.

РЕЗУЛЬТАТ:

Позиции сайта в ТОП - 3 (более 80 запросов), 
ТОП - 10 (более 130 запросов) по 
коммерческим запросам. 

Видимость сайта, по отслеживаемым 
запросам выросла с 2% до 77%.

Прирост трафика с 6 472 до 32 748 (Serpstat).

Количество ключевых слов по которым 
показывается сайт вырос с 1 549 до 9 551 
(Serpstat).





САЙТ: aska.ua

ПЕРИОД РАБОТЫ: Июль 2018 г. - апрель 2019г. 

ПРОЕКТ: SEO продвижение сайта -
страховых услуг «АСКА»

ЗАДАЧА ДЛЯ АГЕНТСТВА:

Подготовка сайта к переносу после редизайна и 
из структуры. Дальнейшее SEO продвижение.

РЕЗУЛЬТАТ:

Позиции сайта в ТОП - 3 (более 54 запросов), 
ТОП - 10 (более 227 запросов) по целевым 
запросам. 

Видимость сайта, по отслеживаемым 
запросам выросла с 29% до 54%.

Прирост трафика с 19 до 43 349 (Serpstat).

Количество ключевых слов по которым 
показывается сайт вырос с 20 до 20 696 
(Serpstat).

* Сотрудничество с Клиентом продолжается по SEO 
и другим проектам: SMM, доработка сайта, 
лэндинги. 





+



DIGITAL AGENCY, LLC

Bohdana Khmelnitskogo st 59B, KYIV, UKRAINE
EDRPOU 40872934

Платник єдиного податку 5%
UkrsibBank
МФО 351005
Р/Р UA583510050000026003631172400

+380 500 33 33 21we@dl.agency UKRAINE | POLAND

DIGITAL EVANGELIST SP. Z O.O.

ul. Piotrkowska 276 lok. B.
90-361 ŁÓDŹ, POLAND

+48 662 370 430

NIP 7292731782
Santander Bank Polska S.A.
PLN 40 1090 2590 0000 0001 4351 8731
EUR 07 1090 2590 0000 0001 4351 8743
USD 17 1090 2590 0000 0001 4351 8757

Exceeding expectations


